
 

 

 

Bringen Sie Ihre Karriere auf Schiene! 
 

Mehr als ein Jahrhundert an Gleisbautradition trifft auf Innovationskraft, modernste Technologien 

und den unbändigen Willen Lösungen für unsere Kunden rund um den Globus zu entwickeln und 
umzusetzen. Als 360° Servicepartner in Gleisbau- und Instandhaltung sind Sicherheit, Qualität 

und Anwenderfreundlichkeit unser Versprechen. Die Bahn, als Inbegriff nachhaltiger und grüner 
Mobilität, ist die Zukunft – verstärken Sie unser Team und werden Sie ein Teil dieser Zukunft! 

 
 Ihre Aufgaben 

• Professionelle Betreuung von Kunden, Vertretungen und Handelspartner im definierten 
Verkaufsgebiet (Italien, Spanien, Portugal, Südafrika, Mexiko, Argentinien, Brasilien) 

• Termingerechte Erstellung von Angeboten (inkl. Ausschreibungen) und Auftragsabwicklung  
• Erstellung von monatlichen/jährlichen Budget-, Absatz- und Umsatzplanungen  

• Nationale und internationale Reisetätigkeit sowie Teilnahme an Messen 
• Durchführung von Marktanalysen  

• Weiterentwicklung der Organisation sowie proaktive Beteiligung am KVP 
• Vorführung der ROBEL-Produkte am Gleis 

• Führung von 1-2 MitarbeiterInnen im Verkaufsinnendienst 
 

Ihr Profil  
• Abgeschlossene technisch-/kaufmännische Ausbildung (HTL, Techniker, Studium) 

• Mehrjährige Erfahrung im Verkauf technischer Produkte, Branchenerfahrung von Vorteil 
• Sicheres, freundliches Auftreten und Freude am Umgang mit Kunden 

• Solide EDV-Kenntnisse (MS-Office, Pro-Alpha)  
• Sehr gute  Deutsch- und Englischkenntnisse weitere Fremdsprachen von Vorteil 

• Eigenständige und verantwortungsbewusste Arbeitsweise  
• Flexibilität und internationale Reisebereitschaft 

 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

AREA SALES MANAGER (m/w/d)  

MASCHINEN & WERKZEUGE 


