Bringen Sie lhre Karriere auf Schiene!

Mehr als ein Jahrhundert an Gleisbautradition trifft auf Innovationskraft, modernste Technologien
und den unbandigen Willen Lésungen fur unsere Kunden rund um den Globus zu entwickeln und
umzusetzen. Als 360° Servicepartner in Gleisbau- und Instandhaltung sind Sicherheit, Qualitat
und Anwenderfreundlichkeit unser Versprechen. Die Bahn, als Inbegriff nachhaltiger und gruner
Mobilitat, ist die Zukunft - verstérken Sie unser Team und werden Sie ein Teil dieser Zukunft!

lhre Aufgaben
Professionelle Betreuung von Kunden, Vertretungen und Handelspartner im definierten
Verkaufsgebiet (Italien, Spanien, Portugal, Stdafrika, Mexiko, Argentinien, Brasilien)
Termingerechte Erstellung von Angeboten (inkl. Ausschreibungen) und Auftragsabwicklung
Erstellung von monatlichen/jahrlichen Budget-, Absatz- und Umsatzplanungen
Nationale und internationale Reisetatigkeit sowie Teilnahme an Messen
Durchfiihrung von Marktanalysen
Weiterentwicklung der Organisation sowie proaktive Beteiligung am KVP
VorfUhrung der ROBEL-Produkte am Gleis
Fihrung von 1-2 Mitarbeiterinnen im Verkaufsinnendienst

Ihr Profil
Abgeschlossene technisch-/kaufmannische Ausbildung (HTL, Techniker, Studium)
Mehrjahrige Erfahrung im Verkauf technischer Produkte, Branchenerfahrung von Vorteil
Sicheres, freundliches Auftreten und Freude am Umgang mit Kunden
Solide EDV-Kenntnisse (MS-Office, Pro-Alpha)
Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse weitere Fremdsprachen von Vorteil
Eigenstandige und verantwortungsbewusste Arbeitsweise
Flexibilitdt und internationale Reisebereitschaft

Verstarken Sie unser Team und senden Sie Ihre vollstandigen Bewerbungsunterlagen an:

ROBEL Bahnbaumaschinen GmbH
IndustriestraRe 31

83395 Freilassing
www.robel.com/karriere
personal@robel.com

IHRE VORTEILE.

Wir bieten mehr als nur einen Job:
30 Tage Urlaub
Foérderung sportlicher Aktivitaten
Urlaubs- & Weihnachtsgeld
Betriebliche Altersvorsorge
Treue- & Sonderpramien
Weiterbildung
Betriebskantine
Fahrtkostenzuschuss

und vieles mehr!




